
CORSO AGENTI E RAPPRESENTANTI DI COMMERCIO

Giorno Data Orario Materia Modulo

lunedì 25/05/2015 17.30 – 20.30
BERTOLDI 3

mercoledì 27/05/2015 17.30 – 20.30
BERTOLDI 3

venerdì 29/05/2015 17.30 – 20.30
BERTOLDI 3

mercoledì 03/06/2015 17.30 – 20.30
BERTOLDI 3

venerdì 05/06/2015 17.30 – 20.30 La tassa: definizione – categorie di tasse
RICCI 3

lunedì 08/06/2015 17.30 – 20.30 Lavoro autonomo e subordinato – l’institore – il procuratore;
BERTOLDI 3

mercoledì 10/06/2015 17.30 – 20.30 La libera concorrenza (vari tipi). Il monopolio.
BERTOLDI 3

venerdì 12/06/2015 17.30 – 20.30 L’imposta: definizione – imposte dirette ed indirette
RICCI 3

lunedì 15/06/2015 17.30 – 20.30
RICCI 3

mercoledì 17/06/2015 17.30 – 20.30
BERTOLDI 3

venerdì 19/06/2015 17.30 – 20.30
BERTOLDI 3

lunedì 22/06/2015 17.30 – 20.30
RICCI 3

mercoledì 24/06/2015 17.30 – 20.30
BERTOLDI 3

venerdì 26/06/2015 17.30 – 20.30 La pubblicità, la propaganda e le pubbliche relazioni
BERTOLDI 3

lunedì 29/06/2015 17.30 – 20.30
BERTOLDI 3

Caratteristiche dell’agente e rappresentante – stabilità e periodo di 
prova – mono e plurimandatario – diritto dell’agente alla provvigione – 
rimborso e concorso spese
Le clausole vessatorie – l’obbligo della custodia – il subagente – analisi 
degli art. 1742-1753 Codice Civile e dell’Accordo Economico Collettivo 
settore artigianato
Le clausole vessatorie – l’obbligo della custodia – il subagente – analisi 
degli art. 1742-1753 Codice Civile e dell’Accordo Economico Collettivo 
settore artigianato
Le clausole vessatorie – l’obbligo della custodia – il subagente – analisi 
degli art. 1742-1753 Codice Civile e dell’Accordo Economico Collettivo 
settore artigianato

Imposte proporzionali e progressive; Codice fiscale ed anagrafe 
tributaria

L’INPS: gestioni commercianti – obbligo all’iscrizione – prestazioni 
(pensioni d’invalidità, di vecchiaia, anzianità, superstiti) – contribuzione 
volontaria e ricongiunzione -  la maternità

La società: concetto – società di persone (snc e sas) – società di 
capitali (srl, spa e sapa)

Registro IVA: delle fatture d’acquisto e delle fatture emesse; Le 
imposte dirette: l’IRPEF – chi è assoggettato – redditi soggetti – vari 
tipi di redditi (da lavoro, fondiari, d’impresa)

Marketing e segmentazione del mercato. La strategia di combinazione 
del prodotto e la strategia del prezzo

Il mediatore e il procacciatore di affari; Il conto corrente bancario: come 
si apre – tipo di firme – l’estratto conto – il bonifico (ordine di bonifico e 
giroconto)



mercoledì 01/07/2015 17.30 – 20.30
BERTOLDI 3

venerdì 03/07/2015 17.30 – 20.30
RICCI 3

lunedì 30/06/2015 17.30 – 21.30
BERTOLDI 4

mercoledì 01/07/2015 17.30 – 21.30
BERTOLDI 4

venerdì 03/07/2015 17.30 – 21.30
BERTOLDI 4

lunedì 06/07/2015 17.30 – 21.30
RICCI 4

mercoledì 08/07/2015 17.30 – 21.30
BERTOLDI 4

venerdì 10/07/2015 17.30 – 21.30
BERTOLDI 4

lunedì 13/07/2015 17.30 – 21.30
BERTOLDI 4

mercoledì 15/07/2015 17.30 – 21.30
BERTOLDI 4

venerdì 17/07/2015 17.30 – 21.30
BERTOLDI 4

lunedì 20/07/2015 17.30 – 20.30
BERTOLDI 3

mercoledì 22/07/2015 09.00-12.00 Esame 
DA CONFERMARE

90

Modulo III - NOZIONI DI LEGISLAZIONE TRIBUTARIA
Modulo VI - ORGANIZZAZIONE E TECNICHE DI VENDITA

Prodotto e mercato. Tecniche di vendita: l’archivio del cliente, il profilo 
del cliente e la sua storia

L’IRES – l’IRAP; Antiriciclaggio e problematiche degli incassi e dei 
pagamenti

L’assegno bancario: elementi – postdatatura – assegno sbarrato e non 
trasferibile – furto, smarrimento e distruzione dell’assegno

L’assegno circolare: differenze con l’assegno bancario; La cambiale 
pagherò e la tratta: la girata e l’avallo

Sistemi verticali di distribuzione: unioni volontarie, gruppi di acquisto, 
franchising

Verifica modulo di NOZIONI DI LEGISLAZIONE TRIBUTARIA

Verifica modulo di DIRITTO COMMERCIALE – TITOLI DI CREDITO ED 
OPERAZIONI BANCARIE 

Ripasso  e Verifica modulo di ORGANIZZAZIONE E TECNICHE DI 
VENDITA 

L’ENASARCO: concetto – iscrizione – fondo di previdenza 
ENASARCO – i termini di versamento dei contributi

Chi sono i superstiti – fondo di assistenza ENASARCO e come si 
alimenta – il FIRR

Caratteristiche dell’agente e rappresentante – stabilità e periodo di 
prova – mono e plurimandatario – diritto dell’agente alla provvigione – 
rimborso e concorso spese

Verifica modulo di CONTRATTUALISTICA E TUTELA PREVIDENZIALE 
ED ASSISTENZIALE

Modulo I - CONTRATTUALISTICA E TUTELA PREVIDENZIALE ED 
ASSISTENZIALE
Modulo II - DIRITTO COMMERCIALE – TITOLI DI CREDITO ED 
OPERAZIONI BANCARIE

INFO: UFFICIO FORMAZIONE TEL 0187.286648 formazione@confartigianato.laspezia.it

mailto:formazione@confartigianato.laspezia.it
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